Marketing Digital /
Gestao de Trafego

mmmmmmmm




L Lt =

1\ . wi

__g _____:_:_ i _____ |

LA L L ] I‘C.."....'........... b 4

0[ O._n_nb. m
— (= (7p]

O MO ¢©s5 °
S = 9

= 5 =
H I cC C m
O op = ¢
rII n._nﬂ.u o
e [r—

S O o

v i @
O O ©

L D =

Mo ._ml @
TH o

QD w9
T I




Luiz G. Camargo

29 anos
(43) 99985-3406

N

PO Bl &

5 anos de experiéncia no meio
Digital

Mais de RS 2.000.000,00
investidos e Facebook e Google
Ads

Participacao em 6 Langcamentos de

infoprodutos

(+ RS 100.000 de faturamento em dois
deles e um com RS 600.000 alcancado
em vendas online)

Habilidade em Copywriing
Avancada

Graduado em Relac¢des Publicas
com MBA em Gestao Estratégica
e Empresarial



PROJETOS + RELEVANTES (clique para abrir
o link)
- StartSe University

g N - Roberta Peixoto Academy
Qua llflca ?aO - Growth Conference

LANCAMENTOS + RELEVANTES

- Roberta Peixoto Academy

- Suelen Correia Academys (Despigmentacao)
- TCC Sem Drama

- Pri Riciardi

Clientes ja atendidos



https://www.instagram.com/startseoficial/
https://www.instagram.com/robertapeixotoacademy/
https://growth.eventplay.com/

FRANQUIAS
- 33 Oral Sin de franqueados
(Maringa, Sorocaba, Farroupilha, Salvador,

Sorriso, Campinas, Rio Preto, etc.)

Qu a lifi Ca ?50 - 5 Unidades Odonto Company

- 7 Unidades GOU

Clientes ja atendidos E-COMMERCE
Fort Dog Pet Shop
Artegran Moveis
F1 Camisetas




CONSULTORIA

Desenvolvimento dos
processos de
organizagao da marca
no meio digital, além
de estruturacao dos
Cursos a serem
ofertados (esteira e
funil)

Servicos

TRAFEGO PAGO

Criacao,
monitoramento e
otimizacao de
campanhas para
divulgacao dos cursos

FUNIL DE VENDAS
AUTOMACOES

Funil de vendas para
qualquer etapa do
produto na esteira

digital e funil de
vendas para processo
da equipe comercial

(Automacdes e CRm)

LANCAMENTO DE
CURSOS

Estruturacao da venda
online dos cursos:
pagina de captura,
pagina de vendas,

pagina de
agradecimento, fluxo
de e-mails e
configuracdo de
Hotmart



FUNIL DE VENDAS

ATRACAO

INTERACAO

CONVERSAO

UPSEEL

Trafego Pago /
Conteudo
Engajamento com
audiéncia /
Automacoes

Geracdo de Vendas

Venda de outros
produtos para quem ja
comprou



FUNIL DE VENDAS

DEFINICAO DE PERSONA
CRIACAO DO PROCESSO DE VENDAS

ORGANIZACAO DE CONTEUDO

TRAFEGO PAGO PARA REDES SOCIAIS[
ECOMMERCE / LANCAMENTOS / NEGOCIOS
LOCAIS

PAGINAS DE CAPTURA / CONVERSAO /
AGRADECIMENTO / UPSELL

CONFIGURACOES DE PLATAFORMAS

RELATORIOS MENSAIS
FACEBOOK ADS / GOOGLE ADS




1 - PLANEJAMENTO

OBJETIVOS
- QUAL A PROPOSTA DO CURSO

PERSONA
- A QUEM O CURSO SE DESTINA

MAPA DE EMPATIA
- O QUE LEVA A PERSONA A REALIZAR A COMPRA DO CURSO

JORNADA DE CLIENTE

1 - APRENDIZADO E DESCOBERTA
2 - RECONHECIMENTO DO PROBLEMA |
3 - CONSIDERAGAO DA SOLUCAO

4 - DECISAO DE COMPRA

QUADRO DE OFERTAS EST RUTU RA D E

- FUNIL DE VENDAS

- ESTRUTURA DE VENDA DO INFOCURSO I RA BA L H O




2 - DIVULGACAO

ORGANIZACAO DE PECAS PARA ANUNCIOS

- BRIEFING DE CRIATIVOS, ROTEIRO DE VIDEOS E LEGENDAS
DE TODAS AS PECAS A SEREM VEICULADAS;

CANAIS DE DIVULGACAO

- ORGANIZACAO E PRODUCAO DE VIDEOS E POSTAGENS COM
INFORMATIVOS SOBRE O CURSO

- VEICULACAO EM SITES, INSTAGRAM, FACEBOOK E TAMBEM
NO YOUTUBE.

INVESTIMENTO

- CONFIGURACAO DE CAMPANHAS

- DISTRIBUICAO DE VERBA DENTRO DAS CAMPANHAS
- ESCALA, PROPORCIONAL AOS RESULTADOS
- MONITORAMENTO E OTIMIZACAO

FLUXO DE E-MAILS

- E-MAILS DE RELACIONAMENTO

- E-MAILS DE VENDA

- E-MAILS DE CARRINHO ABANDONADO

- E-MAILS PARA PAGAMENTO NO BOLETO

- E-MAILS PARA PAGAMENTO NO CARTAO
- E-MAILS COM PESQUISA DE SATISFACAO

ESTRUTURA DE
TRABALHO



3 - COPYWRITING

- PAUTAS DE CONTEUDO FOCADOS NA JORNADA DO CLIENTE

TEMAS

- POSTAGENS COMERCIAIS
- POSTAGENS INSTITUCIONAIS
- POSTAGENS INFORMATIVAS/TECNICAS

AGENDAMENTO DE PUBLICACOES
ANALISE E MONITORAMENTO DE RESULTADOS
BRIEFING DE PECAS PARA PRODUCAO AUDIOVISUAL

ESTRUTURA DE
TRABALHO



3 - AUTOMAGCOES

- INTEGRAGCAO DE FERRAMENTAS

- CONFIGURACAO DE API

- AUTOMACOES DE E-MAIL MARKETING
- AUTOMACOES DE WHATSAPP

- AUTOMACOES DE INSTAGRAM

- AUTOMACOES DE CRM

ESTRUTURA DE
TRABALHO



E-MAIL

oluizcamargo@gmail.com

Contato

TELEFONE

(43) 99985-3406




