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MICHELE KELLER

Publicitária, com Certificação Internacional em Marketing
pela London Metropolitan University. Pós-Graduada em
Gestão de Vendas e Certificada em Mentoria
Empreendedora (QEMP) pela Clinton Education,
Certificada em Psicologia Positiva Teoria e Aplicação pela
Universidade da Pensilvânia. Especialista na área
comercial e em facilitar treinamentos e workshops para
competências humanas em vendas, mentora em vendas
para startups e novos empreendedores.

Atuou em empresas como Dell, Sadia e Senac/RS com
gestão comercial e treinamentos, inteligência de mercado,
gestão de indicadores comerciais, capacitação de equipes
de vendas e implementação de processos comerciais,
incluindo CRM, funil de vendas entre outros.

Idealizadora da Alkimea – Desenvolver para Transformar,
desenvolve treinamentos para área comercial, gestores e
líderes de venda, atua com desenvolvimento de
estratégias de vendas, implantação de metodologia e
processos, análise de indicadores, coaching de vendas,
inteligência de mercado, entre outros. 
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Cliente oculto e matriz da
concorrência

Estratégia de vendas
digital

Implantação e ajustes de
processos de venda

Capacitação online  e
presencial

Indicadores e plano de
vendas
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