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Introducéo

Gatllhos mentals sao agentes capazes de tirar as
pessoas de sua zona de conforto e provocar

algumas reacoes que as fazem tomar atitudes.

Um dos pilares mais importantes de uma carreira de
sucesso €, sem duvidas, o dom de Influenciar
QUALQUER pessoa. Grandes diretores,
empreendedores, gerentes e profissionals de alta

performance de qualquer nicho.

Se voce, assim como eu hao nasceu com esse dom,
Nnao se preocupe, é possivel aprender. Preparei esse
e-book com gatilhos valiosos que vao te fazer
alavancar o seu negocio. E importante salientar que

as Informacoes aqui contidas, servem para qualquer

segmento.
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4 Gatilho da
CONGruéncie

- Amostras gratis
- / dlas de garantia

- O famoso “sem compromisso”
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H Gatilho da
exclusividade

Quem nao gosta de se sentir unico, hao € mesmo?!
Esse € um dos gatilhos que me deu mais resultado.
Fazer seu cliente se sentir UNICO e VALORIZADO
desperta nele um desejo de fazer o0 mesmo por
voceé, 0 que humaniza o0 relacionamento

VENDEDOR x CLIENTE.

Exemplos:
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H Gatilho da
escassez

Esse é aquele gatilho que voce faz o cliente
acreditar na urgencia em adquirir o seu produto pols

nao terao outra chance.

Exemplo:

Voce Ir a uma loja e o vendedor dizer gque aguela

peca € o ultimo produto do estoque.
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H# Gatilho do
efelto manada

“Quando vocé conseguir que outras pessoas falem bem do seu produto, torna-se
mais facil vender”

Livro: O poder da persuasao de Ricardo Ciadini

Quantas vezes Ja fomos Influenciados por esse
gatilno?! Mesmo sem perceber quando pensamos
em procurar algo, buscamos por referencias.

E por isso que grandes marcas de produtos, Nnos
dias de hoje, Investem em influenciadores digitais.
Mais de 4,2 BILHOES de pessoas utilizam redes
sociais e no Brasil, sAo mais de 150 MILHOES de

usuarios. (fonte: Monitor Mercantil).

Se as pessoas estao 14, é la que iremos vender!!!
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# Gatilho da
urgéncia

O ogatlho mental do “agora ou nunca'.
E bem parecido com o principio do gatilho da
escassez mas esta mais ligado a um PRAZO

LIMITE.
Uma das sensacoes mais devastadoras para nos

humanos, € algo que nos faga sentir sem a

possibilidade de escolha e flcamos "de maos
atadas’.

As chances do cliente agir mais rapido possivel
tendo um prazo determinado para algo, € muito

malor.
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# BONUS

O MELHOR SEMPRE FICA PARA O FINAL :)
Deixel esse para o fim pois para mim € 0 gque mais

gerou leads e conversoes.

O ser humano, por natureza tem uma tendéncia de

retribuir aquilo que agrega valor,

Aqui € o gatilho onde vocé val mostrar para 0 seu
cliente o valor do seu produto SEM MOSTRAR o
valor do seu produto kkk voce deve estar pensando

"Nossa mas como assim????”. Vou te explicar:
Voce val vender algo para a sua lead sem deixar

gue ele lembre gue esta prestes a gastar dinheiro.


instagram.com/rendamaisof

# BONUS

Para 1SS0, voce val criar um relacionamento com O

cliente, resolvendo a dor dele.

Para alguém comprar de voce, deve haver uma
identificacao e ISso sO val acontecer mediante uma

conversa Interpessoal.

Mostre-se preocupado com 0 bem-estar dele e nao

somente com 0sS seus lucros.
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# Consideracoes
finais

Espero ter te ajudado de alguma forma, use e abuse
de cada gatilho, nao se esquecendo que CADA
CLIENTE E UNICO e a mesma copywriting pode

nao servir para todos.

Se esse E-Book contribuiu positivamente para voce
e essas dicas te ajudaram assim como me ajudou e

alnda ajuda, compartilhe com seus amigos.
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