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VOCE E SEU
NEGOCIO EM
OUTRO PATAMAR
EM 12 SEMANAS

MAIS DO QUE UMA METODOLOGIA DE TRABALHO,
UMA JORNADA DE DENTRO PARA FORA!

A CHAVE

INSTITUTO HACK




POR QUE CADA VEZ MAIS PESSOAS TEM
BUSCADO DESENVOLVER ATITUDE
EMPREENDEDORA?

1. Conquista independéncia financeira. Por que isso é tao importante?

1. 95% dos profissionais nao possui um Planejamento Financeiro eficaz voltado para a
Liberdade Financeira, tampouco, musculatura comportamental diaria para monitorar
entradas e saidas, sobretudo, diversificacdo de rendas (T. Harv Ecker e outros, 2020 e Word
Trade Organization - OMC);

2. As garantias de futuro, frente as incertezas no cenario atual, sdo poucas. Isso se justifica
frente as constantes crises econdmicas (FMI), inversao da piramide etaria, uma previdéncia e
aposentadoria em estado terminal (LEITAO & ANNENBERG); e

3. Nossas experiéncias escolares, familiares e de mercado nao ensinam ou aperfeicoam
nossa relacdo com o dinheiro. Sendo assim, tanto em termos técnicos como
comportamentais, mais de 90% das pessoas possui alguma debilidade com o dinheiro -
denominada como “dinheirofobia”.

2. Incremento da musculatura de mudanca. Por que isso é tao importante?

1. A competitividade aumentou 300% nos ultimos anos (pré-COVID). O Brasil assume a 562
posicao no indice de competitividade (World Competitiveness Yearbook - WC - 2019), o que
muitas vezes resulta no turnover do colaborador (aliado a descartabilidade e perecibilidade
das empresas ou negocios);

2. Inteligéncia Artificial vai dominar os processos burocraticos e, até 2030, aproximadamente
85% das profissbes serao novas, ou seja, ainda nem foram inventadas, sequndo estudo
encomendado pela Dell Technologies para o IFTF (Institute for the Future, 2020); e

3. Fruto das incertezas atuais, aliadas ao medo, resultam em desgastes emocionais como
inseguranca, ansiedade, estresse dentre outros - assumindo o Brasil, alguns dos piores
indices internacionais (OMS, 2020).

3. Protagonismo - competéncia comportamental empreendedora

1. Um ano apds o COVID -14,6% dos brasileiros estdo sem trabalho (14 milhdes - IBGE). Ano
passado, 3,36 milhdes de empresas foram abertas e 1,04 milhao foram fechadas. Assim,
excluindo-se a necessidade e sobrevivéncia(caso de boa parte dessas organizagoes abertas),
indaga-se: Quanto vale ser dono do campo e da bola?

2. Esse protagonismo é uma competéncia empreendedora muito valorizadas no mercado
atual, pois empreendedores impulsionam negocios a favor dos seus objetivos, além de
influenciar positivamente os seus liderados. Assim, toda a empresa cresce; e

3. 0 desenvolvimento de competéncias empreendedoras é possivel! E necessaria dedicacao,
planejamento, com objetivos e prazos sobre o que deseja desenvolver - e agao, muita agao!



4. Trabalhar com o que gosta. Por que isso é tao importante?

1. A paixao por alguma area é o que leva a Atitude Empreendedora. Aqueles que sé investem por
necessidade ou obrigacao/dever familiar, que nao colecionam dados e fatos para tomada de
decisao da viabilidade mercadologica e financeira, ndo alcangam os resultados, a influéncia e
a seguranca desejados - fecham ou desanimam (SEBRAE, 2020); e

2. Quando alguém alavanca sua carreira ou negocio, € comum que escolha trabalhar com algo
que dé prazer, ndo importa o que seja. Sendo assim, mesmo que tenha a necessidade de
dedicar mais horas ao negocio, esse tempo é recompensado pela felicidade de trabalhar com
0 que gosta e que realmente faz sentido.

O QUE DO SEU CONDICIONAMENTO O IMPEDE
DE CRESCER E EXPANDIR
PROFISSIONALMENTE PARA ALAVANCAR
NOVOS RESULTADOS?

Em primeiro plano, deixe-me apresentar. Meu nome € Eduardo Hack, sou
Professor, Empreendedor e Head Trainer. Trabalho desenvolvendo pessoas
ha 26 anos. Em suma, ajudo as pessoas a desenvolverem sua veia ‘
empreendedora e serem bem-sucedidas e autorrealizadas na carreira
e negocios. De forma sucinta, meu propoésito € impactar vidas,
carreiras e negdécios, através do ajuste do “quem sou” para“quem eu
quero me tornar” e “‘como posso fazer isso”.

Com os anos e dezenas de formacgoes, consultorias e contatos
com empresas e experts, desenvolvi um treinamento
observando as lacunas na formacao dos diversos cursos
(professores x mercado x resultado dos egressos)
sobretudo, modelando o que ha de melhor nos métodos
de autodesenvolvimento e administracao.

Percebi que, somos direcionados e condicionados por
nossas experiéncias escolares, familiares, profissionais
dentre outros fatores ha barreiras invisiveis que, somente um
trabalho robusto de Autoconhecimento e Autodesenvolvimento
pode contribuir com o alcance de outros patamares. Assim, coma
execucao das acoes propostas, com propdésito e de proposito, vocé
desenvolvera Atitude Empreendedora, estara melhor sucedido (a) em
sua carreira, vida e negaocio.




« 0 que é aEscolade Negécios - EN do Instituto Hack?

E um programa de transformac&o profissional do Instituto Hack, um treinamento intensivo
criado com base nos principais metodos comportamentais da Neurociéncia aliados as
principais escolas da Administracao mundial (com suas areas de gestdo funcionais fins e meio
de qualquer negoécio. As quais basicamente compreendem: marketing e producédo (fim) e
administracao financeira, materiais, recursos humanos, servigos e gestao (meio)).

VOCE NAO E 0 QUE DIZ QUE VAI FAZER,
VOCE E 0 QUE VOCE FAZ!

Vocé aqui na EN vai aprender mais do que técnicas de empreender ou
formatar um negdcio. Em uma imersao de 90 dias, com desafios para
despertar sua identidade, vocé descobre seu perfil comportamental, perfil
empreendedor, suas habilidades, desenvolve competéncias técnicas e
comportamentais para ser estratégico e alavancar resultados.

Nas horas de capacitacao, com atividades praticas cientificamente
fundamentadas, que mostram como agem os profissionais de sucesso,
vocé desenvolve uma musculatura comportamental de Atitude
Empreendedora para fazer acontecer em seu mercado!

15 ANOS DE
EXPERIENCIA

MAIS DE 5000
TREINANDOS/
EMPRESAS

DEZENAS DE
TREINAMENTOS

HARD &

SOFT SKILLS




FAZER O , :
ESCOLA DE NEGOCIOS E
(RE)CONHECER AS OPORTUNIDADES

QUE ESTAO EM VOCE!

POR QUE PARTICIPAR?

E comum ouvir que empreendedores nascem, ndo se fazem. Entretanto, o
Instituto Hack tem a firme conviccao de que atitudes empreendedoras
podem ser desenvolvidas e que o potencial empresarial € uma qualidade
muito comum. A Escola de Negocios Master Key € um treinamento
intensivo, destinado a aumentar seu potencial para gerir melhor o seu
negocio ou para iniciar algo novo. Neste programa, vocé aprendera a
identificar seu potencial empreendedor, de sua carreira ou negdécio, bem
como demais caracteristicas comportamentais, sobretudo, desenvolvé-las,
e assim, descobrir novas oportunidades de negdcio.

Pesquisas com os maiores empreendedores de sucesso identificam que a
competéncia em vendas / negociacao / influenciacao bem como a relacao
com o dinheiro (planejamento, diversificacdo de rendas, controle e
monitoramento) e a (auto) liderangca (iniciativa, motivacao,
comprometimento dentre outros) sao fatores que condicionam o
crescimento de todo e qualquer carreira ou negdcio.
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COMO FUNCIONA O TREINAMENTO?

As aulas acontecem nas tercas ou quartas feiras (2 noites por semana,
durante 3 meses), onde o profissional identifica e compreende pontos
especificos de melhora em seu trabalho, sobretudo, recursos
comportamentais e técnicas para desenvolver atitude empreendedora. Os
exercicios buscam desenvolver tais competéncias nos diversos elementos
gue compoem todo e qualquer negocio, 0s quais sao ministrados por
profissionais que sao professores doutores, pesquisadores,
empreendedores e consultores com larga experiéncia na tematica
abordada. O somatdério dessas técnicas promove verdadeiros saltos de
autoconsciéncia, auto responsabilidade, que resultam em acao!

0O Método basicamente se respalda no C.H.A. Explica-se, C. = Conhecer (no
sentido de saber/conhecimento); H. = Habilidades (no sentido de saber
fazer); e A. = Atitude (no sentido de querer fazer), os quais bebem dos
saberes da moderna Administracao Estratégica, Filosofia e Psicologia
Positiva, com os recursos de apostilas, testes, arquivos em PDF, livros,
Ebooks, filmes, documentarios, palestras, videos, desafios dentre outros,
que ocorrem pela plataforma web (sendo assim, faz-se necessério uso de
computador ou notebook com camera, caixas de som, smartfone, espaco
isolado para efetiva concentracao).

IECN IECN

Modulo IECN - Inteligéncia Emocional para Carreira e Negocios(16h)
Maédulo Desafio MCV - Uma Marca Chamada Vocé (1h)
Médulo VCT - Vendas a CHAVE de Tudo (16h)

Médulo PK - Prosper Key - a CHAVE da Prosperidade (16h)
Moédulo OIF - Do Zero a Independéncia Financeira (4h+ 8h)

MC - Master Class (descritas no folder "Expertise dos Consultores”)




PARA QUEM E INDICADO O TREINAMENTO?

Pessoas que jaidentificaram, que sabem e QUEREM MELHORAR MUITO suas
carreiras ou negocios.

I:l Profissionais Liberais;

I:l Vendedores;

I:l Diretores, Gerentes ou Gestores (cargos de lideranca);
I:l Aspirantes a Empreendedor; e

I:l Empreendedores.

Construcdo de uma nova realidade através dos 4 passos (modulos)
através da ldentificacao, Aceitacao, Transformacao, Planejamento e Acao;

Potencializa Carreiras e Negocios através do aumento da Inteligéncia
Emocional;

Prepara, destrava, turbina a competéncia em vendas nos profissionais
(independente da area) com as técnicas e ferramentas mais modernas do
mercado (torna-se capaz de vender qualquer coisa);

Provoca viradas de CHAVE e sacadas de quem quer realizar (fazer
acontecer);

Promove dindmicas divertidas e reflexivas, das quais muitas podem ser
replicadas em ambientes de trabalho;

Utiliza Metodologia instigante e prazerosa de trabalhar;

|dentifica pontos a serem melhorados, 0s quais sao descobertos atraves
de perguntas, com foco na causa e solucao (de dentro para fora);

Transforma sua vida financeira, através da compreensao e
reprogramacao dos modelos e condicionamentos mentais do dinheiro, da
criacao de caminhos para renda passiva; sobretudo, da alavancagem dos
negocios.

Proporciona clareza nos pontos a serem trabalhados e aperfeicoados
(diagnoéstico), com o olhar de diferentes profissionais de areas técnicas e
comportamental;

Engaja o treinando no “como” para alcancar seu futuro profissional; e

Planeja a Independéncia Financeira, atraves da criagao de
alternativas de renda, analise de mercado e viabilidade financeira,
com fomento e implementacao de negdcios lucrativos.

(0
[

#MASTERKEY £



¢

VENDAS

A CHAVE DE TUDO

Se seu filho ou filha dissesse:

QUERO SER
VENDEDOR

QUANDO CRESCER

FORMACAO EM INTELIGENCIA EMOCIONAL
PARA CARREIRAS E NEGOCIOS

Vocé sentiria orgulho ou vergonha?!

A CHAVE

TREINAMENTOS & FORMAGOES

A CHAVE

TREINAMENTOS &

DO ZERO A
"fﬁ&ﬂ INDEPENDENCIA FINANCEIRA

Vocé esta insatisfeito com sua vida financeira
ou quer ter mais liberdade e independéncia
construindo fortuna e riquezas?

TREINAMENTOS & FORMACOES

A CHAVE

Tri E\N MENTOS

. MASTERKEY

ESCOLA DE NEGOCIOS



ININIVHL H0001N0 QILINIINN
(IN30D 98 $3 ‘suoissajoid pue sassauisnq ‘sajuedwod oy bujwweiboid Hnsibutjoinay - 999 TNd ‘0g3ed1unwo ep ey e — 4 'suolssajoid pue sassauisng ‘satuedwod 1oy buiyeo) - 3g93) SI0IVINE04

4N 3P Bpo4 3 Juawpseudd ‘erdesajowo. ‘erdesdlonsniy - 94 ‘49 ‘Wil
bujjeayelayy a ¥-ydfsd ‘asoudyy ‘erdesajewoly - I'4'H ‘v L
exsinburjoinau oedeweiboid 3 edjw)sis oede[R3suod — eidesajoisyoniu - erjedoawol - INd ‘9N ‘Hil

BA1241e)  epiA 3p ouejd — uejd 311 - |9 |G 0SSWd
opewuojsuel} epareyp Y - | |-G 0SSYd

eidURUY ePUIpUadapul e ) 0 - 40 - ¥ 0SSYd
apepuadsoxd ep aaey) e — £3y 12dsoid - Y4 - £ 0SSYd

0pn}.ap aAeY B SBPUIA — | I/ - Z 0SSVd
sopohau 3 exauied ered |euopows epubiaul wa oedeuniod - N34 - | 0SSYd

Mo |
ElE EN

S0JVINHO4 4350
SOLNIWYNIFHL : : =
SNYIN

ey

— SOIYNINGS

ININIVHL 2013210
4000.LN0 441 << g91iEn
O3LINIINN m

<9 ,%4 %ﬂ 7352
S§IDINS MMH\@%@%
30v0I7v3Y OHNOS N3S 0 HYNHOL YHYd SOSSYd L

SNYIA OAOLIN




DEPOIMENTOS pe Quem

CONHECE NOSSOS CONTEUDOS

Matheus Oro

(@PAPELARIAENCOPEL)

Os impactos gerados apds algumas aulas sao nitidos, nao sé entrega
conhecimento, mas desperta o interesse pelo aprendizado. Essencial para o
cenario atual de intensa transformagao e necessidade de aperfeicoamento.

Luiza Zenatti Fadanelli

(@QUINTADAOLIVA, @PATEODOFOGO, @LUIGIAPIZZERIA)

Fiquei surpresa com a quantidade e a qualidade dos conteudos que foram mostrados. Eu
acho que se eu pudesse resumir em duas palavras em inglés seria mind blowing - minha
cabeca esta explodindo de ideias, entao estou muito contente, muito feliz!

Bruce Brussolo

(@B2CcOMM)

O Mercado tem se transformado dia a dia e exigido de nés, profissionais da
comunicacgao e Marketing, acoes mais focadas e pro ativas. Desde que comecei a
estudar os conteudos do professor Eduardo Hack, minha perspectiva de negocio
mudou drasticamente para melhor. Conceitos de inteligéncia emocional, empatia
e foco nos objetivos tem tornado minhas a¢coes mais efetivas. Nao s6 recomendo,
eu vivo isso diariamente.

Angélica Pacagnan (§

(@ANGELICAFISIOPOSTURAL)

Serum profissional qualificado hoje implica encarar de frente todos os desafios e
estar aberto as mudancas. Estive por semanas, diante de um arsenal de
ferramentas e conteudos passados pelo @dr. eduardohack que s6 poderiam me
levar a muito crescimento pessoal e por consequéncia uma transformacao no
olhar e no agir na vida profissional. Inevitavel a transformacao e o impacto
repercute nao sé no cendrio empresarial. Desde a seriedade na condugao das
palestras (onde houve por parte dos responsaveis capacidade de transformar
em todos os participantes palavras em atitudes) ao nivel de profissionalismo do
Instituto Hack - seja na Escola de Negocios MASTERKEY aplicada, ou na CHAVE
Leader Training...tudo extremamente completo e organizado (com varios
conteudos significativos). Vivi a experiéncia e posso afirmar: esses contetdos
chegaram ao mercado visando transformar vidas, nao somente incentivar o

empreendedorismo, carreiras e negécios. #eurecomendo

Jéssica Micheli

(@PARANADECOR)

Procurei o Instituto Hack para buscar um treinamento em desenvolvimento
pessoal e vendas para toda equipe de vendas Parana DECOR, com isso a chave
virou! Consegui melhorar bastante a comunicagdao com toda equipe interna e
também o relacionamento deles com o cliente, ajudando todos a entender melhor
o cliente e consequir fazer o fechamento da venda, logo o faturamento da loja
aumentou significativamente e consequentemente deles também. Foi muito
importante eu como lider fazer junto esse treinamento além de melhorar minha
comunicagcao com eles a confianca que passo hoje para eles e para o cliente é
outra, assim podendo agir da maneira correta com o coragao e razao!



/Palestra - Quem nao faz poeira come poeira;

/Palestra - Atitude Empreendedora - a CHAVE para atingir resultados
extraordinarios;

v/ DESAFIO - Uma Marca chamada VOCE;
/DESAFIO - Me POUPE - 10 passos para turbinar a sua vida financeira;

/Plataforma Key Idea - Dezenas de videos (hard e soft skills) para alancar

sua carreira ou negocio;

Certificado de conclusao: CERTIFICADO
A CHAVE
Mentoria Exclusiva com o Criador do Método

Ao se inscrever no curso vocé também conta com um cronograma de

encontros ao VIVO e um acompanhamento especial comigo até o final da
formacao.

Garantia Incondicional

Vocé tem acesso a um conteudo incrivel, realmente diferenciado, mesmo
assim, caso nao se sinta a vontade para continuar, vocé tem 7 dias apos sua
inscrigao para realizar a solicitacao de reembolso integral.

INVESTIMENTO

Garanta a sua vaga para a proxima turma (mdximo 40):
Preco Normal: R$-5.997.00

Apenas 12 X RS 149,70 ou RS 1.497,00 a vista (aprox. 756% de desconto)
Apenas 12 X RS 199,70 0]8 RS 1999,70 a vista (aprox. 66% de desconto)

Apenas 12 X RS 299,70 ou RS 2999,70 a vista (aprox. 50% de desconto)



DR. EDUARDO HACK

HEAD TRAINER

- Formacao em Head Trainer pelo Instituto Lyouman;
- Formacao e Certificacao Internacional Practitioner em PNL pelo Instituto Elsever;

- Formacao e Certificacao Internacional Coaching pela Sociedade Latino Americana de
Coaching;

- Formacao como analista comportamental de DISC Certification Training;

- Formacao em Reiki pelo Instituto Reikiano;

- Formacao e Certificacao Internacional em Practitioner em Barra de Access da Access
Consciousness;

- Formacao em Radiestesia pelo Instituto Intelligence;

- Formacao complementar na Dale Carnegie Training, Empretec (SEBRAE) e Endeavor;

- Atuante nas areas da Neuroliguistica e Coaching direcionados a treinamentos e
empreendedorismo e vendas;

- Esta na érea da educacao desde 1995, como professor Mestre desde 2003, Doutor 2012, e
desenvolvimento humano com foco em Inteligéncia Emocional desde 2014.

- Org. e Autor do livro: Administracao: Teoria
e Préatica: Consultoria e Cases |;

- Org. e Autor do livro: Administracao: Teoria
e Préatica: Consultoria e Cases Il; _
- Autor do livro: Percepcoes Turisticas, ~ Administracdo

Paradoxos do Real e do Imaginario - Estudo j Lonachsten
sobre Foz do Iguacu - Terra das Cataratas; '

- Mais de 40 Artigos cientificos e 100
trabalhos técnicos publicados;

A SEM SABER [IS50 SEU R.;‘ F{?q%%ﬁ Dﬁo e
RﬁD | FATURAMENTOQT! hukisd) BE UM
REALI D%ES AUMENTA! 8 PASSDS PARA ( w]us-ni mm?.? PRUCRAST' HJ'IUUR

SUR ALAVANCAGEM EXTRAGRDINARID
FINANCEIRA -

3 LIVROS + 134 TRABALHOS
26 ANOS DE MAIS DE 5 MIL MELHOR 3 EBOOKS + TECNICOS PARA
CONTRIBUIGAO E INDIVIDUOS E PALESTRANTE 73 ARTIGOS EMPRESAS

TRANSFORMAGAO NEGOCIOS MENTOR DA PUBLICADOS NO (BUSINESS PLAN E
DE VIDAS BENEFICIADOS ReciAo bo BRASIL E PLANO DE
leuassu EXTERIOR MARKTING)

EMPRESARIO: 23 PREMIOS E 19PAlSES 32

3 EMPRESAS E TiTULOS COMO Vs TREINAMENTOS

5 FONTES DE PROFESSOR MINISTRADOS
RENDA

™(45)99942-1931 @© @DR.EDUARDOHACK &) PROFESSOREDUARDOHACK@GMAIL.COM



EXPERTISE DOS CONSULTORES

Consultor Dr. Dario Paixao
(GESTAO DE CAPITAL HUMANO)

Empreendedor formado em Administracao e Turismo, fundou nove
empresas, colecionando aprendizagens no mundo corporativo por mais de
duas décadas. Professor da UFPR e coordenador dos MBAs e cursos In
Company da Universidade Positivo, participou diretamente da formacao e
qualificacao de 21.000 profissionais de 6.500 organizag6es regionais e
multinacionais. Doutor pelo Departamento de Economia Aplicada da
Universidad de Mélaga - Espanha, € avaliador e consultor pelo Ministério da
Educacao e ex-presidente do Curitiba Convention & Visitors Bureau.
Diretor da Escola de Administracao Publica (IMAP/Prefeitura de Curitiba)

Consultor Guilherme A. Dutra
(NEGOCIOS INTERNACIONAIS)

Empresario, formado em Comeércio Exterior pela Universidade Positivo
Curitiba em 2002. Atualmente morando na China h& 10 anos com
experiéncia em desenvolvimento de fornecedores e produtos. Atualmente
socio fundador da Impex Comércio Exterior, empresa com base em
Shenzhen - China, focada em exportacao de produtos para o MERCOSUL.

Consultora Me. Joelma Cristina de Sousa
(INOVACAO E CRIATIVIDADE)

Consultora de empresas, professora universitaria, empreendedora e
palestrante. Formada em Administracao e Direito. P6s graduada em
Didatica do Ensino. Superior. MBA/FGV em gestao empresarial com foco
em financas e Mestre em Engenharia de Producgéao pela UFSC.

Consultor Esp. Julio César Andrade
(GESTAO FINANCEIRA)

Administrador, especialista em Gestao Financeira, Consultor e Gestor do
Projeto de Empreendedorismo no Sebrae de Foz do Iguacgu. Atendimento
em 13 municipios de ag¢des do empreendedorismo para MEls, Micro e
Pequenas Empresas e articulagao com lideres regionais em prefeituras,
associagcdes comerciais e demais entidades publicas e privadas.
Empresario da érea de prestacao de servigos de consultoria e revenda de
sistemas informatizados de gestao e na area de gastronomia. Experiéncia
em empresas reconhecidas como H Stern Joalheiros, Fiat, Ford, Ambey,
Fisk e outros.
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EXPERTISE DOS CONSULTORES

Consultor Me. Karl Stoeckl
(GESTA~0 DA PRODUCZ\O E PENSAMENTO ENXUTO NA CADEIA DE SUPRIMENTOS)

Mestre em Administracao, Estratégias e Organizacoes pela UFPR; -
Pos-Graduacao em Administracao Estratégica; Pos-Graduacao-MBA em
Gestao Industrial (SENAI); Graduado em Administracdo com habilitacdo em
Comércio Exterior (UNIFOZ). Experiéncia nas areas de Administragdo
Estratégica, Administracao Publica, COMEX, Internacionalizacao de
empresas, Transporte e logistica Internacional. Professor Universitario,
Delegado do Conselho Regional de Administracao, Servidor Publico
Federal (UNILA) e atualmente Vereador pelo PSD em Foz.

Consultor Me. Leandro Scherer

(MARKETING ESTRATEGICO)
Mestre em Administracdo (Estratégias e Organizagdes) - UFPR.
Especialista em Gestdao da Inovagao - UFSC. Master Business

Administration - FGV. Especialista em Docéncia do Ensino Superior - UDC
Empresarial. Graduado em Administracao e Marketing Internacional - UDC.
Servidor Publico Federal - Administrador. Membro do CGDM - Comité
Gestor de Desenvolvimento Municipal de Foz do Iguagu/PR. Professor do
Centro de Ciéncias Sociais da Unioeste. Pesquisador da banca de
avaliadores da Fundacao Araucaria.

Consultora Dra. Lilliana Bortolini Ramos
(LEI GERAL DE PROTECAO DE DADOS PESSO0AIS (LGPD))

Mestre em Ciéncias Sociais Aplicadas (Sociedade, Direito e Cidadania).
Especialista em Direito Individual do Trabalho e em Direito Processual .
Certificada em Protecao de Dados e Privacidade - INSPER-SP. Certificada
pela EXIN em Privacy and Data Protection Essentials. Advogada
especialista em direito de trabalho e protecao de dados ha 25 anos.

Consultor Me Luiz Antonio Rolim de Moura
(NEGOCIOS INTERNACIONAIS)

Mestre em Engenharia de Producao - Gestao de Qualidade Ambiental -
UFSC Univ Fed. de Santa Catarina. Graduado em Administracao de
Empresas. CRA PR 20-15216. P6s Graduado latu sensu - em Administragao
de Empresas (FAE/CDE). Pos Graduado latu sensu - em Administracdo de
Empresas de Turismo (UNIOESTE). Pés Graduado MBA - em Administragéo
e Negdcios Internacionais (UNINTER). Pos Graduado latu sensu - em
Gestdo e Dindmica dos Grupos - SBDG (SBDG/FATQ). Técnico em
Eletromecénica. Auditor lider em NBR ISO 14.001. Consultor Gestor de
Projetos Internacionais - Certificado no Programa de Formagao para
Gestores de Projetos Internacionais pela InWEnt - Internationale
Weiterbildung und Entwicklung gGmbH - Organizacao da Republica Federal
da Alemanha dedicada a capacitacao internacional e cooperagao para o
desenvolvimento.
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EXPERTISE DOS CONSULTORES

Consultor Dr. Marcelo Dalanhol
(DIREITO TRABALHISTA)

Marcelo Dalanhol - Bacharel em Direito pela Universidade Paranaense -
UNIPAR em 2002. Pés-Graduado em Direito Civil e Processual Civil, na
Universidade Paranaense - UNIPAR. Membro da Junta de Recursos Fiscais
do Municipio de Toledo/PR, Socio do escritorio Fonsatti Advogados
Associados, Atua prioritariamente nas areas do Direito do Trabalho e
Tributario.

Consultor Marcos Vasconcellos
(GESTAO DE RISC0S)

Professor e Consultor Empresarial Marcos Vasconcellos, Administrador,
especialista em Marketing Empresarial, Engenharia da Producao e
EMPRETECO. Consultor especializado em gestao de empresas nos setores
de comércio e servigos. Professor Universitario por 30 anos da UNIOESTE,
nos cursos de Administragcao, Contabilidade e Hotelaria. Consultor e
Instrutor credenciado do SEBRAE por 27 anos nas areas de
Empreendedorismo, anélise de viabilidade de negdcios das micro e
peguenas empresas, onde ministrou diversos cursos tais como: Quero Ser
Empresario, Pratique Vendas, Gestao de Negocio, Exceléncia no
Atendimento ao Cliente, Gestao Financeira, Formacgao do Preco de Vendas,
Planejamento Estratégico-Anadlise e Préatica, Gestao da Qualidade, Qualifica
Brasil, entre outros. Exerceu a geréncia das seqguintes organizagoées: JL
Shopping, Unimed do Oeste do Parang, Ultragaz, Administer Consultoria e
Assessoria Empresarial.

Consultor Rodrigo Azevedo e Consultora Valdenise Polidorio
(BRANDING PESSOAL)

Rodrigo - Mestre em Direito Econémico, possui graduagao em Direito
pela Unioeste. Advogado de 2008 até hoje. Professor universitario por 9
anos. Foi procurador do hospital municipal de Foz do Iguacu. Hoje
mentora de dezenas de profissionais na area do posicionamento e
branding via arquétipos.

Valdenise - Consultoria de Imagem- Mason Aubele Argentina, Sonia Mac
Rorey México, JB Academy Brasil. Visagismo- Mason Aubele y Sonia Mac
Rorey. Imagem Masculina- Mason Aubele y Sonia MacRorey.
Morfopsicologia- Evoluo. Analista Comportamental- Profiler, Line
Academy. Conferencista Gerente e redatora de revista Viviendo
Fronteras desde 2018.
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EXPERTISE DOS CONSULTORES

Consultores Esp. Rodrigo Souza Marques & Esp. Luciano Tita dos Santos
(MARKETING DIGITAL)

Rodrigo - Formado em Marketing e Propaganda pela UNOPAR, atua no
mercado 2002. Em agéncias trabalhou na Artenatural, Pquatro
Comunicacao e desde 2013 é sécio da Dona Jurema Propaganda e
Marketing. Em Marketing coordenou os departamentos em empresas como
Iguassu Convention & Visitors Bureau e Innova Agrotecnologia, além de ter
integrado o corpo de consultores da Mskaf Consultoria Ambiental.
Luciano - Formado em Marketing pela Uninter, atua no mercado desde
2006. Ja atuou em agéncias como a RG Propaganda, CG Comunicacao,
Tato Publicidade e desde 2013 socio da Dona Jurema Propaganda e
Marketing. Atualmente responsavel pelas estratégias digitais focadas em
Inbound marketing e trafego pago de resultado na gestao de vendas de
franquias odontologicas, rede de escola de idiomas, associacoes
comerciais e negocios locais.

Consultor Me. Ségio Fabriz
(GESTAO DE CUSTOS)

Mestre em Contabilidade, possui graduagcao em Ciéncias Contabeis e
Especializacao em Contabilidade e Finangas pela Unioeste. Professor de
Contabilidade da Uniamérica e Cesufoz. Foi Diretor Presidente do Hospital
Padre Germano Lauck, e diretor administrativo do hospital universitario
do Oeste do Parana, Pro Reitor de Administracao da Universidade
Estadual do Oeste do Parana, Secretario Administrativo e Financeiro da
Unioeste Campus de Foz do Iguacu. Tem experiéncia na area de Administra-
¢ao, com énfase em Organizagdes Publicas.
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COMO SE INSCREVER?

Para realizar a sua inscricao e garantir uma das vagas, vocé passara pela
abordagem da equipe do projeto, seja por algum membro do corpo
académico do curso ou pela equipe de suporte ao aluno. Por se tratar de um
treinamento com énfase comportamental (onde busca-se qualidade e ndo
quantidade as vagas sdo limitadas™®). Uma vez que o candidato tenha o perfil
alinhado com o que sera praticado e ensinado no curso, 0 mesmo sera
direcionado para efetuar o pagamento da inscricao.

Clique aqui para ter atendimento exclusivo com nossa equipe no WhatsApp

&

PERGUNTAS FREQUENTES

Bonus DIAGNOSTICO SOBRE PERFIL EMPREENDEDOR COM
DEVOLUTIVA!

Como funciona? Apods realizar a sua inscricdo, vocé receberd um teste de PERFIL
EMPREENDEDOR para realizar e ja agendar uma devolutiva com o tutor do treinamento; Essa
etapa pode ser realizada de forma presencial ou a distancia, com duracao meédia de até 30
minutos. O resultado da entrevista serve como instrumento de trabalho para o participante e
para aequipe que conduzira as atividades durante o seminario.

Quero participar com meu socio, é possivel? Sim, é recomendado que participem
do mesmo seminario candidatos com relagcao de parentesco (cénjuges, pai/mae e filhos),
sociedade ou com funcoes hierarquicas diferentes em uma mesma organizacgao.

Por quanto tempo a entrevista é valida? Caso seja aprovado, a entrevista focada no
candidato tera validade de 3 meses.

Quanto tempo dura a devolutiva? Em média 30 min

Qual é a entrega de valor? Com a Escola de Negdcios, vocé desenvolvera Atitudes
Empreendedoras e terg a oportunidade de vivenciar mudancas comportamentais, revendo os
proprios conceitos e atitudes.

Duvidas e informagdes?
Entre em contato com o email professoreduardohack@gmail.com. Ou através do whatsapp
(45) 9 9942.1931.
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