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MINDMARKETING

WE CARE ABOUT DETAILS
Antes de tudo, muito prazer! Somos a Mind Consulting empresa

desenvolvedora de soluções em TI e também em Marketing

Digital.

Atualmente estamos presentes em mais de 6 países, atendendo

desde Startups até Multinacionais.

Dentro do Marketing Digital e do Design, atuamos com o

gerenciamento de canais de comunicação, impulsionamento

de conteúdo, criação de peças publicitárias, materiais

institucionais e muito mais. Acreditamos que o céu não é o

nosso limite!

COMO PODEMOS AJUDAR

+6+2536
Especialistas Anos de 

experiência

Projetos

potencializados
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TRANSPARÊNCIA

QUALIDADE
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COMO 
PODEMOS  
AJUDAR?

Visamos o crescimento de empresas e projetos através de dados que nos

permitem implementar estratégias incríveis no marketing digital Prezamos pelos

resultados de nossos clientes. O objetivo macro de nossos serviços é proporcionar

uma comunicação B2C do produto/serviço de nossos clientes de forma eficiente e

atrativa.

01.
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Identidade
Visual

Seu projeto não possui uma “cara”?

Deixa com a gente! Criamos a identidade visual de

sua marca, serviço que define traços como o

logotipo, paleta de cores, tipografia e o design

associado, com o objetivo de trazer corpo ao projeto

Fazemos a gestão de tráfego e do conteúdo veiculado

envolvendo planejamento macro das ações de marketing

necessárias para um crescimento contínuo. Em outras

palavras, um calendário com todos os passos em um

período de tempo!

Social
Media
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Produçãode
conteúdo

Produzir conteúdo de forma frequente é uma das

formas mais eficazes para atrair seu público-alvo.

Fazemos a criação de peças publicitárias em

formato de imagem ou vídeo para anexo em seus

canais de comunicação

Quer mais resultados? Trabalhamos com a elaboração de

campanhas patrocinadas com objetivo de aumentar o

engajamento e obtenção de leads qualificados, seja em

uma página de um canal ou no website, de uma forma

segmentada garantindo o alcance do público que se

interessa pelo seu negócio.

Gestãode
tráfego
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Mailing 

Envio de conteúdo através da automatização

algumas ações com base no comportamento do

seu consumidor. Criamos também formas de

coletar estes dados através de pop-ups em landing

pages

Quer ser encontrado no Google de uma forma orgânica?

Trabalhamos em seu website estratégias para aumentar a

autoridade e consequentemente facilitar para seu cliente

encontrar a solução que você oferece.

SEO



8

O
BJ

ET
IV

O
S 

M
A

C
RO

S
Planejamento estratégico para crescimento orgânico e/ou

gestão de tráfego pago necessário para os canais.

PLANEJAMENTO CONDIZENTE

Ações para engajar, envolver e atrair novos seguidores,

aumentar o alcance das movimentações nos canais.

PERFORMANCE

Foco no trabalho visual através de peças gráficas que ajudam

na captação de leads qualificados.

DESIGN ELEGANTE

Serviços atrelados em movimentação e análise métricas para

ganhos e benefícios da campanha.

GESTÃO E ANÁLISE
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MARKETING

QUEM JÁ 
CONFIOU 
EM NÓS

CLIENTES POTENCIALIZADOS
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NOSSO CASES
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P l a t a f o r m a TEAm
Desafio

Usuários
Cadastrados

+700
Estados com 

resultados
efetivos

+5

Ganhos para o cliente:

A Plataforma TEAm sentiu a necessidade de contar

com um pré-lançamento bem estruturado de sua

Plataforma inédita com o objetivo de gerar valor ao

público-alvo dentre a solução proposta.

O trabalho foi realizado através de gestão de

redes sociais e campanhas no Google Ads.

Telemedicina
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A g r i b u s i n e s s At ibaia
Desafio

Leads 
Qualificados

+550
Redução no 

Custo de 
Aquisição de 

cliente

45%

Ganhos para o cliente:

A Agribusiness Atibaia sentiu a necessidade de

melhorar a forma de como era realizado a captação de

leads para o investimento em sua fábrica de peixes.

O trabalho foi realizado através de campanhas

em redes sociais e Google ADS.

Empreendimento
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P r o t e g e P iso
Desafio

Leads 
Qualificados

+60
De aumento
na interação
com a marca

no perfil

1090%

Ganhos para o cliente:

A Protege Piso sentiu a necessidade de captar mais

leads para sua franquia com o perfil de Engenheiros

em regiões onde a marca não estava presente

O trabalho foi realizado através de campanhas

no Linkedin.

Construção civil
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M a d e i r a s Teresense
Desafio

Leads 
Qualificados

/mês

+160
De melhoria

na qualidade
global das 

campanhas

1280%

Ganhos para o cliente:

A Madeiras Teresense sentiu a necessidade de

captar mais leads de qualidade para adquirir seus

produtos de madeira, desde móveis prontos até

itens de construção.

O trabalho foi realizado através de

campanhas nas redes sociais e Google Ads

E-Commerce
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Sabemos que muitas empresas ou projetos não possuem

um core business que compreende o Marketing. Para

isto terceirização o seu departamento contribuindo com

as nossas metodologias, ferramentas e resultados.

TERCEIRIZAÇÃO DA ÁREA

Em resumo, você pode ter 4 pessoas pelo preço de 1!

Não tenha que se preocupar em contratar um designer,

estrategista, gestor de tráfego, etc. Tenha um squad a

disposição de seu projeto conosco.

ECONOMIA E ENVOLVIMENTO

AFINAL, O 
QUE POSSO 
CONTRATAR?

80
%Até

De economia com a equipe

Somos especialistas em

cuidar da imagem de

projetos que querem se

diferenciar em meio à

concorrência!
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NOSSO WORKFLOW
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Workflow

Marco 1
Compreensão do business e do 
mercado 

A equipe da Mind realizará um contato com você cliente,

compreendendo a sua real necessidade para apresentar um

plano de marketing coerente, além disto, ficamos responsáveis

por analisar o posicionamento dos concorrentes nas mídias

pagas e orgânicas passando um panorama próximo do

mercado.
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Workflow

Marco 2
Implementação do plano de ação

Aós os alinhamentos quanto ao plano apresentado e liberação

das informações necessárias, bem como alinhamento do

investimento, nossa equipe irá colocar em prática o plano de

ação com as atividades necessárias para a campanha de

marketing digital, seja com conteúdo ou impulsionamento de

nosso cliente, no caso, você!

Let’smake IT happen.
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Workflow

Marco 3
Follow up dos indicadores

Utilizaremos as melhores ferramentas para gerenciar e analisar

suas redes de comunicação. Nossa equipe irá apresentar os

indicadores e como foi a performance do canal para

alinhamento de expectativas. Possuímos uma grande

preocupação em alinhamento, por conta disto sempre

transparecemos os indicadores e relatórios de cada ação.
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Compreende sua 

necessidade e trabalha a 

demanda com um plano 

de ação condizente

Transparece as ações e 

justificativas para o plano 

de ação dentro do 

Marketing Digital

Além de Marketing Digital, 

conta com a oferta de 

Desenvolvimento de 

websites e Aplicativos

VOCÊ JÁ VIU UM SERVIÇO QUE…
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WE MAKE IT HAPPEN!
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Seja também um cliente
“Cada cliente uma história.” Procuramos tratar todos nossos clientes de

uma maneira particular e especial, acreditamos que co-criando os

projetos a taxa de sucesso é exponencial, fazemos o possível para dar

tudo o que nossa equipe for capaz e atingir juntos os resultados

esperados.

Orgulhosamente desenvolvidos pela Mind Consulting:
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Telefone
+55 19 98410-0629

E-mail
contato@mindconsulting.com.br

Website
www.mindconsulting.com.br M

IN
D.

OBRIGADO!


