Descubra Agora Cinco Mitos Sobre o Mercado Freelancer
O mercado freelancer vem ganhando cada vez mais destaque nos últimos anos, isso pode ser explicado pelos vários benefícios que ele oferece, como por exemplo o fato dele ser home office e a flexibilidade de horários. Outro ponto muito interessante dele é que você não precisa de faculdade ou certificação para poder atuar nele, mas é claro, elas não deixam de serem bem-vindas, pelo fato de valorizarem o seu currículo.
Quando se pensa em trabalhos freelancer podem surgir muitas dúvidas, porque apesar desse mercado ter crescido bastante, ele ainda não é tão conhecido pela população geral. O termo “freelancer” vem do inglês, e é basicamente o trabalhador autônomo, ele oferece o seu serviço para uma pessoa ou empresa por um valor X e por um tempo determinado. Caso o cliente goste do serviço que foi prestado o vínculo entre eles pode se estender a projetos futuros, em geral são negociados separadamente ou em pacotes.

Na internet há inúmeras plataformas que fazem essa ponte entre clientes e freelancers, como por exemplo Workana, Fiverr, 99Freelas e entre outras. Claro, é cobrado uma taxa sob os projetos que são fechados por meio delas, algo em entorno de 20% do valor total do produto. Isto faz com que alguns profissionais busquem outros meios de se promover no mercado, de uma forma geral pode ser, ou por indicação de amigos próximos, ou por meio das redes sociais, como o Instagram. Mas, ainda assim muitos preferem usar as plataformas para trabalhar, pelo fato de toda estrutura e oportunidades que elas oferecem, facilitando conseguir fechar os primeiros projetos.
Porém, nos dias atuais não se pode confiar em tudo que se lê na internet, ou nos sensos comuns que circulam em nossa sociedade, muitos mitos giram em torno desse mercado, o que faz com que muitas pessoas acabem desistindo de ingressar nesse meio, e por consequência acabam perdendo oportunidades. Vou esclarecer alguns deles a seguir.
· 1° Mito: A atividade freelancer só serve como renda extra
Muito pelo contrário, muitos profissionais freelancers tem sua renda total vinda da atividade freelancer. Isso não impede de maneira alguma que ela seja usada para fazer um dinheiro extra no final do mês, mas expanda as suas ideias e veja o grande potencial que este mercado oferece para ser a sua principal fonte de renda.

· 2° Mito: Freelancer tem uma vida financeira muito desequilibrada
Na verdade, não, apesar deste mercado não oferecer uma certa estabilidade financeira, isso não significa que você sempre vai estar desequilibrado com suas contas. Pense comigo, é você que faz a sua carga horária, em geral o preço do seu produto é em partes baseado na quantidade de tempo que você gasta trabalhando nele, quanto mais tempo você produz mais você ganha, é a clássica frase “Tempo é dinheiro.”
Outra questão, caso o seu produto consiga satisfazer o cliente, seja pela questão da qualidade ou pelo atendimento bem prestado, a chance desse cliente voltar a te procurar para novos projetos no futuro são bem altas, isto cria uma relação de fidelidade entre o cliente e o prestador de serviço. Invista sempre na qualidade e na atenção aos mínimos detalhes do seu produto, é isso que faz a diferença! 

· 3° Mito: Atividade freelancer é só para quem está começando no mercado de trabalho
Este mito é bem comum de ouvir em nosso cotidiano, mas a história não é bem assim. A atividade freelancer é para todos os públicos do mercado de trabalho, tanto para quem está começando ou para quem já tem experiência, isso pode ser notado em anúncios de oportunidades nas plataformas citadas anteriormente, a maioria deles procura pessoas que já tem experiência na área, ou com alguma qualificação.
Por isso que é importante que você sempre esteja buscando novos conhecimentos, para que possa ser cada vez mais ser um profissional mais completo, e consequentemente mais valorizado no mercado de trabalho. Você não precisa investir dinheiro necessariamente, pode ser tempo, existe vários cursos gratuitos na internet, pesquise alguns deles para o seu nicho e se desenvolva, aproveite a oportunidade, e mais para frente quando já tiver capital para investir em conhecimento não pense duas vezes, conhecimento é poder!

· 4° Mito: Quem trabalha no freelancer ganha muito pouco
Essa é uma questão bastante relativa, o que você considera pouco? O preço do seu serviço vai depender de inúmeros fatores, a qualidade do projeto entregue, como você se relaciona com o cliente, o prazo de entrega, e o que pode ser considerado mais importante, o seu conhecimento sobre o assunto, como já foi dito anteriormente que o conhecimento é poder, o que mais vai te destacar além do capricho é saber fazer, isso é o que importa. Atente-se a qualidade do seu produto.
 E lembre-se, no começo é normal você não ganhar tão bem quanto você esperava, mas continue se dedicando e fazendo o seu melhor que a sua hora de brilhar vai chegar!

· 5° Mito: O freelancer não precisa cumprir horários e muito menos obedecer a um chefe

Ao contrário disso, uma das principais obrigações de uma freelancer é cumprir os prazos de seus projetos, isso é sobre a responsabilidade dele com o projeto e o cliente. Tudo bem que ele pode escolher como ele vai organizar a carga horária de trabalho, mas ele sempre vai ter prazos a cumprir. É aquela velha questão, se você não trabalha você não ganha.
E sobre obedecer a um chefe, realmente, é ele quem vai decidir qual será a sua carga horária diária, mas é obrigação dele seguir algumas normas e diretrizes, como por exemplo as das plataformas citadas, e ele também precisa se adequar as normas do cliente, é preciso que o job fique de acordo com as características que o cliente deseja, é sobre a história que os pequenos é que fazem a diferença, dão uma identidade única ao produto e podem conquistar e fidelizar este cliente. Então, capriche no seu produto!

Esses foram alguns dos principais mitos que se ouve por aí, achei interessante trazer eles aqui para serem esclarecidos, esperando que tenha ajudado a entender um pouco sobre esse mercado tão promissor, você pode deixar um comentário abaixo ou compartilhar com algum amigo que está à procura de novas oportunidades. Boa sorte nesta caminhada! Tenha paciência, e tudo irá dar certo.


