APRESENTACAO



Ol3, sou Joao, um empreendedor de 25 anos, natural do interior da Bahia. Desde jovem, trilhei
um caminho Unico e desafiador. Aos 17 anos, comecei minha jornada de empreendedorismo
vendendo picolés. Descobri o marketing multinivel, mergulhei nele e, mais tarde, me tornei
um motorista de Uber. No entanto, a CLT parece ter alergia a mim, ja que nunca tive uma
carteira de trabalho assinada.

Minha busca incessante por oportunidades me levou ao mundo do marketing digital. Ao
longo dos anos, experimentei diversas modalidades, desde afiliado até dropshipping,
aprimorando minhas habilidades em copywriting. No entanto, meu verdadeiro chamado
surgiu quando me aprofundei no trafego pago e no marketing de performance.

Hoje, minha trajetdria é a prova de que a determinacao e a busca incessante pelo
conhecimento podem nos levar a lugares incriveis. Estou pronto para enfrentar novos
desafios e continuar minha jornada no marketing digital, onde minha paixao pelo
aprendizado e meu compromisso com resultados excepcionais continuam a crescer."






gooqgle ads: atualizacoes
Dia 18: Visualizagdo da Pagina: 11 / Cadastr

T .-1-._ AT

{" agendou.

1 agendado/ temos reunido 2@

f

i ,'i F'EI:,'_ nos ultimos Mddias de campanha do

Google Ads teve isto: MoRgic:

%1 fechei - 2000€ +/-

PatritmGlicas

1 fechei - 2000€ +/-

0 outro estava com muita pressa. 55

I Datriria M ante

Minha cliente fez €2.000 Euros e

Investiu apenas €300 ado ...

Patricia Cliente
Cansadai:

Trabalhando muito? 5,5

simmmmmmmm ;.44

e — — L e, o s em— e m——— s s

FECHANDO
CLIENTES E
AGENDANDO
REUNIOES



&wﬁ Resultados 34 sem P N eee
- B e Y

estamos querendo mudar o texto e deixar
um pouco mais claro o que seria T-shirts

Entendi

|:|-E.'|ItillI 0 que notei aqui muita gente te
mandou mensagem...

Ontem respondi todas mas sempre chega
rsrs

Lara Kenda Extra
Ontem respondi todas mas sempre chega
rsrs

rsrs bom saber que sempre esta
chegando pessoas

Simm

L o u
h h 09:23







Passo O1: Criacao de ofertas irresistiveis

Passo 02: Alinhamento com equipe comercial

Passo 03: Construir um funil de vendas de
resultado imediato + tracar uma estratégia de
melhoria em cada pilar



Passo 04: Estruturar todo funil de vendas

Passo 05: Implementar (periodo de testes e
validacao)

Passo 06: Escalar os resultados

Passo 07: Remarketing



