
        Relatório Final: Análise de Vendas 

Este relatório apresenta uma análise detalhada das vendas da loja Vitrine Estilo, com base nos 

dados fornecidos e processados em um documento Excel. Inicialmente, foi realizada uma limpeza 

e padronização dos dados das tabelas de produtos e vendas para garantir a consistência e 

precisão das informações. Para facilitar o controle e atualização dos dados, desenvolvi uma tela 

de cadastro de produtos e vendas automatizada, utilizando Macro, que permite a inserção direta 

nas tabelas principais. 

Na construção do dashboard, utilizei diversas fórmulas, como o PROCV, para filtrar e consolidar 

os dados de forma eficiente. O resultado é um painel visual que oferece insights claros sobre o 

desempenho da loja. 

Destaques do Dashboard: 

 Total de Produtos Vendidos: 118 unidades, gerando um total de vendas de R$ 15.079,00. 

 Vendas Mensais: O mês de Abril apresentou o maior volume de vendas, com 3.523 

unidades vendidas, enquanto Maio registrou uma queda, com 1.905 unidades. 

 Vendas por Categoria: A categoria 'Vestuário' representou a maior parte das vendas, com 

73% do total, seguida por 'Calçados' com 15% e 'Acessórios' com 12%. 

 Ranking de Vendedores: Bianca liderou as vendas com 38%, seguida por Livia com 36%, e 

João com 26%. 

O dashboard oferece uma visão abrangente e dinâmica do desempenho da loja, permitindo 

decisões estratégicas mais informadas para otimizar o processo de vendas e melhorar a 

eficiência geral. 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 



 

 

 


