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APRESENTAGAO

Expertise em desenvolver Dashboards em Power Bl (Linguagem M e DAX);

Extrair, Transformar e carregar dados em diversas fontes - ETL (SQL, Power Query, APIl,);
Criar e atualizar fluxos de dados (Dataflow) - Cloud computing - Data Wharehouse e
Datamart;

Monitorar execu¢ao de comandos em base de dados Oracle - Statement tracer for
Oracle;

Realizar andlise Exploratoria de dados através do Python (Pandas, NumPy, Matplotlib) e
Spotfire.

Automatizar tarefas em VBA, Power Automate e Python (PyAutoGUI e Selenium);
Elaborar de storytelling e Cases com dados.




FERRAME




Editar Exibir Inserir ormatar  Depurar  Executar Ferramentas  Suplementos  Janela  Ajuda
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Projeto - VBAProject

B atpvbaenxds (ATPVBAEI
B Solver (SOLVERXLAM)
E}i VBAProject (Amazon.xk

Dim cd

Dim UltCel As Range

Dim coll As Integer




090572023, 16:54 Analise - Cadastno Plano de Pagamento - Jupyter Notebook

In [ ]: |#Imporiando as bibliotecas para andlise exploratdria

In [132]: import pandas as pd
import numpy as np
import matplotlib.pyplot as plt
import seaborn as sns

In [133]: #Importande o dota frame que serd trabalhado
In [134]: df = pd.read_csv("clientes.csv™)

In [135]: #Verificando g instrutura dos dodos

In [136]: df.head(1)

out[13&6]:
COD_PLANC_PGTD PLANO _PGTO PLANO_PGTO_DIAS COD_NOME_CLI UM _CRED COD_COB COBRANCA COD_NOME_RAMO_ATIV BLOGL

10003:

EMPORIC Bk COBRAMNCA 80 - VAREJOD
ESTRELA SAD BAMCARIA ESQUADRIAS

LUIS LTDA

In [137]: |#vericando o quontidode de dodos no data frame

In [138]: df.shape

out[138]: (5381, 11)
In [139]: #Quantidode de planos de pagamentos cadastrodos

In [148]: df.PLANO_PGTO.nuniquel)

out[148]: 21

localhost: 2883 notebooksDocurnents/Python Scripts/Andlise - Cadastro Plano de Pagamento, ipynins




Desenvolvo solug¢des personalizadas em Power BI, coletando os dados diretamente de sistemas e
gerando indicadores em tempo real.
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QUERY = FATO VENDA

Editor avancado

1=t
Qrigem = Odbc.Query("dsn=winthor","SELECT

systimestamp .'-xEI. dt_stuslizacao, EdltDr avangadn
"SATDA" tipo,
v, codfilial A5 cod_filial, ] _ _
pd.data AS dt_pedida, : substripc.ob A dt_prev_ent
v.dtsaida L5 data
pd.datacont LS dt c;nf, 55 view_vendas_resumo_faturamento v
ns.dtentrega AS dt_ccleta, LEFT JOIN pcnfsaid ns ON ns.numtransvenda = v.numtransvenda
ns . dtcanhoto AS dt_canhoto, LEFT JOIN pcpedi pd ON pd.numped = v.numped

round{trunc(v.dtsaida - pd.data)) AS lead_fat, ' AND pd.codcli = v.codcli
round{trunc(ns.dtentrega - v.dtsaida)) A5 lead_coleta, AND pd.codprod = v.codprod
round(trunc(ns.dtcanhoto - ns.dtentrega)) AS lead_ent, ' AND pd.codusur = v.codusur

round{trunc(ns.dtcanhoto - pd.data)) A5 lead_total, ' peprodut pr ON pr.codprod = v.codprod
v.numped AS num_ped, 7 pcpedc pc OM pc.numped = v.numped

v.numseq AS num_seq, pcdepto dp OM dp.codepto pr.codepto
V. numnoEa AS num_nota, pcsecao ze ON se.codsec = pr.codsec
ns . chavenfe AS chave_nfe, pccategoria ca ON ca.codcategoriz = pr.codcategoria
Lcodcon AS cod_cob, AMD ca.codsec = pr.codsec
L codemitente AS cod_emitente, prsubcategoria sc ON sc.codsubcategoria = pr.codsubcategoria
condvenda AS cond_venda, AND =sc.codcategoria = pr.codcategoria
.origemped AS cod_origem pedido, . AND sc.codsec = pr.cnds?c
decode(v.origemped, 'B', 'BALCAD', 'R', 'BALCAD RESERVA', pelinhaprod 1p ON 1p.codlinha = pr.codlinhaprod
T '"TEL FMARK ETTRIS" el "rall FEMTER" Iy pcCmarcs ma ON ma.codmarca pr.Codmarca
pcfornec fo OM fo.codfornec = w.codfornecmow
pcclient cl ON cl.codcli = v.codcli
pCsupery su ON su.codsupervisor = v.codsupervmov
prusuari us OMN ws.codusur = v.codusurmov
kian_supger ge ON ge.codsupervisor = v.codsupervmov
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FLUXOS- DATA WAREROUSE

Power Bl Dados: Ambiente de Desenvolvimento Q, Pesquisar

¢ Dados: Ambiente de Desenvolvimento
Workspace para desenvelvimento de fluxos e relatdrios. Direcionados para produtos na versdo Major 0 - zero.

+ Novo ~ T Carregar v BS Criar aplicativo - Q, Filtrar por palavra-c.. = Filtrar ~

Nome Tipo Proprietario Atualizado Proxima atualizagdo Endosso

Hub da D_Avaria Fluxo de dados

coa0os O0o...

C:]JJ D_dim_produto_validade Fluxo de dados

‘Workspaces

D_Fato_Venda_Mes Fluxo de dados

[:X-]
[k
=

Dados:
Ambiente._. D_Imposto_Importacao Fluxo de dados

: D_SISPREDEV

FINAMCEIR

Fluxo de dados

dLimiteCrédito Fluxo de dados

fato_produto_sissac Fluxo de dados

importacao Fluxo de dados




RELACIONAMENTOS

= Bl - Frete w4 - Power Bl Desktop
Arquivo Pagina Inicial Ajuda

| @ nsenr dados
nelake + (B

[.%j Fontes rece

E dim_calendaric

dim_Custo_Frete

*

dirm_Frete_lista_INf

[E] MATRIZ o 2 e

im_cliente




DAX = EXEMPLO CURVA ABGC

Marketing - Giro de Produtos - Power Bl Desktop
Estrutura Formatagso Propriedades
¥~/ ||l Classificaclo =
2 IF{[% Acumuladc]-@,
3 SWITCH{

inicial | _Medidas Faturame... + $ v|9%| 9 _;EIE 2 mzz IL TRUE(),
[ Acumulado]<=8.

Pagina Inicial Inserir Modelagem Exibicdo Otimizar Ajuda

% Acumulado 5‘% Formato | Porcentagem E Categoria de dados Df0%/2023 04

Estrutura Formatacao

v

04709/ 2023 D4

ez I

[® Acumulado]<=@.

1 % Acumulado = memyy

2 VAR RAN =

3 RANKX(

ALL(
Fato_venda[COD_NOME_PRODUTO1), 10058: LAMP LED BULBO A 9W 6,5K BIV E27 KIAN
Venda Liquida],,DESC,Dense)
e Aual e 10060: LAMP LED BULBO A 12W 65K BIV E27 KIAN
VAR ACUMULADO = 10062: LAMP LED BULBO A 15W 65K BIV E27 KIAN
CALCULATE([Venda Liquida], 11345: LAMP LED GLOBE 50W 6,5K BIV E27 KIAN
TOPM{RAN, e
ALLSELECTED(fato_venda[COD_NOME_PRODUTO]), [Venda Liquida],DESC))

O =] &h N

% Part. 9% Acumulado Classificagio

=%

5
7
8
a8

VAR ABSOL =

CALCULATE(

[Venda Faturadal -{{[Valor Devolucac] + [Valor Devolucao Avulsa] ) # [Deduzir DEV]),
ALLSELECTED(fato_wvenda

.
.l_.l

= =

=

RETURN
ACUMULADOABSOL

(=
[ TN B s I I = I |

[
[




EXEMPLO DE L




FINANCEIRO

PROVISIONAMENTO DE CONTAS A PAGAR

- Provisionados, Nao Provisionados e Taxa de Provisionados por Data de Pagamento (Més)

Otd Pagamentos Provisionados

I Vil

Qrd Pagamentos Nao Provisiona...

0 il

janeiro de 2023 fevereiro de 2023 margo de 2023 abril de 2023

0,58%

Taxa Provisionados

Pagamentos @Provisionados @ Ndo Provisionados
3 g

maio de 2023 Junho de 2023 agosto de 2023 setembro de

2023
Dala de Pagamenlo (Més)

Grupo de Contas
Provisionamentos do més atual Todos
Provisionados, Nao Provisionados e Taxa de Provisionados por Dia

Taxa de Pagamentos Provisionados por Contas

5 ] 8 11

Provisionados Més @ Mao Provisionados Mas -
I —
DESPESAS DESPESAS DESPESAS DESPESAS  WERBAS DESPESAS DESPESA
7 3352 COM DE  COMERCL.. OPERACI... SSOCIA... TRANSE.. [/ RECEITAS
ESTOQUE... RECURS... £ BDMINIL... ACH V' fFROTA  FINANCE
Qrd Pagamentos MEo Provisiona... axa P nentos Provisionados ..

Qtd Pagamentos Provisionado...

Grupos de Conlas




COMERCIAL = METAS DE NOVOS CLIENTES

Bdnus - Movos Clientes

O e . T T

Penul. Compra Dias  Data Venda Status | Posit | Venda Liguida | Bonus

W CRUZ 25, o 20 21 772 3 £l Reativado

JCAD

1581: RAFAEL 51LVA GUARILHA

SENHORA AL

Total




COMERCIAL- VISAO ESTRATEGICA

mﬂ 2023 “ﬂl’iﬁl;iﬂ-“ﬁl‘ldﬁ B o e om0 @

Ago Set
13092023 16:01:27 -__“ n__ __=

SUPERVISOR

Ot.Estoque Vendida Venda Liguida 2% Part. | Margem Mix Mix Venda % Mix Venda
-

Vienda Liquida  %Part.
-

4-LUMIMN SLIM 100, 00%
LUK - KIAR
LUM - E

Tatal 100,00%
10,05%

—
5,12%
413%
AME CFL 5 3T

2 37%
10-LUMIMN LIMEAR f HERM LED

3-LED TUBE
d-LAMP DECOR # DIREC LED
1,99% 17 ' Eenda Liguida % Part.

T-PROJETOR LED 100, 0%
RO - KIAP 48,
2RO -
100,00% Total

- KIAN

10:0, 00%
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VAEINIDVARS

o TR T T T T T T U T

Marca Gerente Codigo RCA Codigo Cliente CLT_Principal  Rede_CLT UF Dep. Produto Codigo Produto

Positivagao de Cliente Positivagao de Produto

Acompanhamento Vendas )

e T T N T 2 I I I I B S T

Marca Gerente Cédigo RCA Cédigo Cliente CLT_Principal  Red UF Dep. Produto Cédigo Produto

Venda - Linha de Produto

Part. - . Un Prod.

-
LE 3691% -0.47% 2029889
LAMP LED GLOBE 17.22% -13.12% 262653

LED 10, -13,95% 44839 28,00

LUMIN SLIM 9,63% -15,45% 3 98174 11,89

5.43% -2435% 10283 63,95

5.22% -16,91% 104130 6,08

219%  -41T% 172914 1.53

LUMIN LINEAR / HERM LED 2,02% -14,78% 3 19322 12,65

CFL 2,00% -19.96% 38080 6,37

LAMP LED ALTA POT 1.47% -13,66% 4115 43,3

LUMIN FER 1.32% -13.75% 39525 4,05

131% -477T% 6 11550 13.76

1.15% -6.20% 80804 1.73

111%  -7.52% 20791 6,47

L 0,48% -4,05% 3 19701 2,98

FITAS LED 0.44% -9,68% 6 2047 25,83

HID 0.41% 34% 3198 15,42

R 0.36% 390 11213

ITIML AN 0.32% % 1248 30,63

1IMIN SPOTS n.29% 2000 12.06
Total 100,00% -12,69% i 535 2971886 4,08

M
B
2
g
-l
o
e
a
2
s
o
>

Més Ano




AVALIAGCAO

Atualizado Em

Avaliacao Gerente - Representante SR SRRt &

Gerente - Representante Area De Atuagio Tipo De Contrato RCA_BLOQUEID

e ]

AVALIAGAD GERENTE E REPRESENTANTE

RELACIOMAMENTO VEMDA tEC {DA POSIT - ATIV DE CLIENTES

Meta

16




INDICADORES

PARCIAL 20/04/2023 18:2330

% Meta  Dif. Meta

R$4.550.000 R$1.699.084 43% R$2850.916

Meta Cliente  Realizado

% Meta Dif. Meta

911 634

70% 277

Meta Produto  Realizado

% Meta Dif. Meta

464 421 91% 43
Quantidade Quatidade Vir. Médio  Média ltem
RCA Cliente Pedido Pedido
54 2303 R$1.794 6

CONCENTRACAO DE VENDA

( Top 5 Linha Produto |

( Top 5 Cliente R

N
d

— J
Top 5 Produto

il -
Jersr—revriig ity
(

Top 5 RCA )

L D

N 37%

- J

POWER APPS

POSITIVAGCAQ DE CLIENTE

5 REPRESEMTAC

PARCIAL 20/04/2023 18:2830

POSITIVACAO DE PRODUTO

-~

o O o
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L~ N
~
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OBRIGADA]

Fernanda Dutra Rodrigues
Analista de Businnes Inteligence

+55(21)983772836
fernanda_rodrigues@id.uff.br
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