Matheus Rangel



Sou

Atitute, organizacao, estudo, esforco, ideias disruptivas
e foco em resultados favoraveis me define.

Com longa tragetoria nas areas comercial e
marketing, foquei, nos ultimos 4 anos, exclusivamente
na performance em vendas de servigos e produtos de
négocios por meio de estratégias de marketing e
vendas.

Atuei profissionalmente em parceria com diversas
agéncias de publicidade, principalmente na area da
gestao de midias pagas e estruturacao comercial, e
atualmente ja ajudei mais de 70 clientes a
alavancarem seus negocios.
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Objetivo

Criar e executar estratégias de marketing e
vendas (frontend e backend) por meio da
gestao de midias pagas, inteligéncia de
dados, estruturacao do processo comercial,
implementacao de CRM, automacoées, SEO
local pack, gestao de trafego organico e
muito mais, afim de atrair, captar e fidelizar
compradores para o0 seu hegocio vender muito
mais.
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Méedia de 350 leads
entregues por més
com o custo de
RS3,16 por lead
qgualificado e taxa
de fechamento de
contratos b2b de
15%.

Média de 720 leads
entregues por meés
com o custo de
R$3,84 por lead
qgualificado e taxa
de fechamento de
vendas de 55%.

Média de 150 leads
entregues por més
com o custo de
RS6,75 por lead e
taxa de
fechamento de
vendas de 5%.

Media de 80 leads
qualificados
entregues por més
para o atendimento
comercial e ROAS
maior que 4x em
vendas por meio do
checkout da
plataforma de
reservas de
hospedagem

Média de 120 leads
qualificados
entregues por més
com o custo de
€3,70 por lead.




Como funciona

Reuniao de

(Dados da empresa, analise de processo comercial, entender as metas e
objetivos do negdcio, analise de publicos alvo, analise de concorrentes, etc)

Desenvolvimento de

(Desenvolvimento de estrategias de marketing e vendas (frontend e
backend do projeto)

Estruturacao e

(Definicacdo de processos de vendas, implementagdo de CRM,
insercgéo digital, trackeamento de dados, integracdes, etc)

Execucdo de Estrategias e

(Criacdo de anuncios pagos, criagdo de conteudos para trafego
orgéanico, acompanhamento e analises de resultados, otimizagdes, etc)

Resultados e

(Mensuracéao de resultados, apresentacao de dados, criagdo de novas
estrategias, etc.)

* Comunicacgao frequente, correcao de rotas e entregas rapidas.
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Matheus Rangel
Estrategista digital

(31) 99283-1454



