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Atitute, organização, estudo, esforço, idéias disruptivas
e foco em resultados favoráveis me define. 

Com longa tragetória nas áreas comercial e
marketing, foquei, nos ultímos 4 anos, exclusivamente
na performance em vendas de serviços e produtos de
négocios por meio de estratégias de marketing e
vendas.

Atuei profissionalmente em parceria com diversas
agências de publicidade, principalmente na área da
gestão de mídias pagas e estruturação comercial, e
atualmente já ajudei mais de 70 clientes à
alavancarem seus negócios.

Sou Matheus Rangel



Algumas das marcas atendidas



Criar e executar estratégias de marketing e
vendas (frontend e backend) por meio da
gestão de mídias pagas, inteligência de
dados, estruturação do processo comercial,
implementação de CRM,  automações,  SEO
local pack, gestão de tráfego orgânico e
muito mais, afim de atrair, captar e fidelizar
compradores para o seu negócio vender muito
mais.

Objetivo



3

+20+R$700K
GERIDOS EM ANÚNCIOS

PAGOS

PAISES ATINGIDOS
POR MEIO DE

ANÚNCIOS

RAMOS DE NEGÓCIOS
ATUADOS

Milhões
EM RECEITA PARA

DIVERSOS PROJETOS

Foco em
resultados
positivos é a
minha principal
meta.

Números atingidos



Projeto de
Estamparia de

camisetas

Média de 350 leads
entregues por mês
com o custo de
R$3,16 por lead
qualificado e taxa
de fechamento de
contratos b2b de
15%.

Projeto de
Provedor de

Internet

Média de 720 leads
entregues por mês
com o custo de
R$3,84 por lead
qualificado e taxa
de fechamento de
vendas de 55%.

Projeto para
revendedor de

veículos pesados

Média de 150 leads
entregues por mês
com o custo de
R$6,75 por lead e
taxa de
fechamento de
vendas de 5%.

Projeto para rede
de hotéis

Média de 80 leads
qualificados
entregues por mês
para o atendimento
comercial e ROAS
maior que 4x em
vendas por meio do
checkout da
plataforma de
reservas  de
hospedagem

Projeto para
aplicativo de

serviços

Média de 120 leads
qualificados
entregues por mês
com o custo de
€3,70 por lead.

Alguns cases



Reunião de Briefing e Análise de mercado
(Dados da empresa, análise de processo comercial, entender as metas e
objetivos do negócio, análise de públicos alvo, análise de concorrentes, etc)

Desenvolvimento de Estratégias

Estruturação e Implementação Digital

(Desenvolvimento de estratégias de marketing e vendas (frontend e
backend do projeto)

(Definicação de processos de vendas, implementação de CRM,
inserção digital, trackeamento de dados, integrações, etc)

Execução de Estratégias e Otimizações
(Criação de anúncios pagos, criação de conteúdos para tráfego
orgânico, acompanhamento e análises de resultados, otimizações, etc)

Resultados e novas estratégias
(Mensuração de resultados, apresentação de dados, criação de novas
estratégias, etc.)

Como funciona
meu processo
de trabalho

*  Comunicação frequente, correção de rotas e entregas rápidas.



Preparado(a) para
elevar a visibilidade do
seu negócio e
aumentar suas
vendas?

(31) 99283-1454

Matheus Rangel
Estrategista digital


