SESSOES DE DIAGNOSTICO

& VISAO

Transformo confusdao em insights organizados com passos claros e praticos,
eliminando distracoes para direcionar energia e foco.

BLUEPRINT | DIAGNOSTICO M&VI

Cenario Atual
Ticket Medio Faturamento/més Taxa de conversao

1,500,00 22.500,00 125000

100000

Cenario Desejado
Ticket Médio Desejado Alvo de Faturamento Gap de Faturamento Crescimento (X vezes)

75000
RS 6.000,00 | R$ 120.000,00 | RS 97.500,00

50000

Resumo Pritico 25000

i Atual Alvo Gap
icket Médio 0
ramento/més
ientes/més __

sados p/ 1 Venda

Faturamento Atual x Faturamento Desejado




ESTRUTURACAO &
ORGANIZACAO DE NEGOCIOS

Transformo ideias em negocios organizados e escalaveis. Estruturo processos,
fluxos e operacoes para gerar clareza, eficiéncia e resultados mensuraveis.




FUNIS DE VENDAS &
PROCESSO COMERCIAL

Estruturo processos de vendas, funids e operacdes comerciais para gerar
caixa, margem e otimizar conversao.
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BRANDING & POSICIONAMENTO
DE MARCA

Estruturo narrativas, conceitos e DNA de marca, para impactar e posicionar
com diferencial unico.




ESTRATEGIAS DIGITAIS &
INFOPRODUTOS

Elaboro estrategias digitais para lancar, monetizar e estruturar
negocios digitais.
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Receita do item
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/Case 1 - E-commerce de Moda
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Injecao de caixa de R$ 233.000,00.
Remodelamos o negdcio atraves
de posicionamento, reestrutuacao
de ofertas e aumento do ticket

médio.
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Case 2 - Varejo Online
Volume total de vendas

R$ 159.330,69
4%

=

Aumento de RS 159.000,00 em
vendas com implementacao de
Funil via WhatsApp.
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Case 3 - E-mail Marketing
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R$42.051,46 adicionais em receita
de vendas via e-mail marketing
com campanhas e fluxos
automaticos.

Cases de Sucesso
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Visdo geral do crescimento

Resumo da conversao

Canal

E-mail

RS 42.051, U6

Receita atribuida

B Cam panhas

R% 10 mil

A . Oggns - - oo o o o - PO T e | e Ll e
" =999% em relacdo ao periodo anterior

R% & mil

Campanhas RS 585 mil 13.91%

Fluxos R$ 36,2 mil 86,09% A 509009 R$ 6 mil
RS 4 mil
RE 2 mil

R: 0O

Detalhamento do tipo de mensagem Detalhamento




BUSINESS /]
growth

COMPANY

~

/ Case 4 - Startup Saa$S

|EASY
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Implementacao presencial de
processo comercial em Sao Paulo -
SP. No primeiro més, contrato de RS
60.000,00 fechado.

Cases de Sucesso

GOme comuniear?
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