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Com certeza vocé ja ouviu falar no Tik Tok. O aplicativo foi uma febre em 2020 e continua
firme e forte nos celulares de muitos brasileiros. Alguns sites, inclusive, ja apontam o declinio
do _instagram em decorréncia do sucesso da nova plataforma.

A maioria das empresas ja tém o habito de usar as redes sociais para atrair novos clientes,
divulgar seus produtos e realizar vendas.

Mas poucos empreendedores reconhecem o potencial do Tik Tok para o seu negdcio. Que tal
sair na frente da concorréncia? Descubra aqui tudo que vocé precisa saber sobre o aplicativo.

Melhor ainda, aprenda a utiliza-lo na sua estratégia de marketing:

O QUE E O TIK TOK?

O Tik Tok é um aplicativo que pode ser baixado gratuitamente na_Play Store ou na App Store.
Com ele é possivel gravar videos com duracao de até 60 segundos.
Os videos podem ser gravados diretamente no aplicativo, com diversos recursos como: filtros,

emojis, aceleracao, legendas, entre outros.


https://www.consumidormoderno.com.br/2020/01/16/tiktok-nova-vitima-instagram/
https://www.consumidormoderno.com.br/2020/01/16/tiktok-nova-vitima-instagram/
https://play.google.com/store/apps/details?id=com.ss.android.ugc.trill&hl=pt_BR&gl=US
https://apps.apple.com/br/app/tiktok/id835599320

Mas ha quem prefira também gravar e editar o video em outros programas e depois fazer o
upload. Além dos recursos visuais, também é possivel fazer dublagens de musicas e vozes
engragadas.

A maioria dos videos tem o tom leve e bem humorado, mas
conteldos para publicos especificos, como dicas de
estudo, explicagbes sobre determinado tépico (de ciéncia a
astrologia), moda e noticias também fazem sucesso.

O usuario tem a opc¢ao de seguir determinados canais e
receber suas atualizagdes em um feed separado ou confiar
no algoritmo e ver os videos recomendados pelo aplicativo.

Grande parte do publico é formado pela Gen Z, ou seja,

jovens de até 25 anos, seguidos pelos millennials, um
pouco mais velhos.

Entdo, se sua empresa é voltada para o publico jovem, o Tik Tok pode ser um grande aliado.

ENTENDENDO O TIK TOK

Separe um tempo para entender a plataforma. Como em qualquer midia social, a ultima coisa
que vocé quer é dar a impressao de que nao sabe muito bem o que esta fazendo ou como as
coisas funcionam.

Antes de comecar a produzir conteudo, dedique alguns minutos do seu dia para ver os videos
e aprender a interagir com os outros usuarios.Preste atengao nos videos que fazem mais
sucesso. Lembre-se: a maioria dos videos do Tik Tok s&o divertidos, leves e
bem-humorados.

Assim, evite videos com tom muito sério e aposte na criatividade.


https://transformacaodigital.com/recursos-humanos/o-que-sao-a-geracao-z-e-os-millennials/
https://transformacaodigital.com/recursos-humanos/o-que-sao-a-geracao-z-e-os-millennials/

O QUE E FOR YOU E FOLLOWING?

Ao abrir o aplicativo, vocé é levado diretamente para a aba “For You” (ou Para Vocé, em
portugués).

Nesta pagina o usuario pode ver diversos videos. Normalmente os conteudos com maior
numero de curtidas e considerados mais relevantes aparecem primeiro.

Muitos tik tokers colocam a hashtag “ForYou” ou “FYP” para que seu conteudo aparega para
mais pessoas.

Um dos aspectos muito atrativos do aplicativo € que o usuario ndo precisa estar seguindo um
determinado perfil para visualizar os videos.

Outro aspecto interessante é que o TikTok armazena todos
os videos que o usuario curte. Assim, mesmo que a pessoa
nao esteja seguindo vocé, se ela der um like no seu video, é
possivel chegar diretamente ao seu video e a partir disso

acessar seu perfil.

Ja na aba “Following” (ou Seguindo) , € possivel ver o
conteudo mais recente apenas dos perfis que vocé curte. Ha ainda o botao “Discover”

(Descobrir) , onde é possivel visualizar as tendéncias e hashtags de desafios virais.

DEZ ESTRATEGIAS GRATUITAS PARA USAR O TIK TOK

Embora o Tik Tok tenha diversas modalidades de anuncios pagos, saiba que ha como

mostrar seu conteldo e sua marca de forma gratuita aos clientes. Aqui estao algumas dicas

de conteudo para o aplicativo que costumam atrair os usuarios e geram engajamento:


https://rockcontent.com/br/blog/tiktok-for-business/

1. Se apresente.

Claro que vocé vai preencher o perfil com todo
o cuidado, sem esquecer de conectar as
contas de Instagram e Facebook da sua
empresa ao Tik Tok para que os usuarios
possam te encontrar com facilidade.

Mas nada impede que vocé faga um video
contando um pouco sobre vocé e sua

empresa. Isso cria uma conexao com possiveis

clientes e faz com que eles se sintam mais

préximos de vocé.

2. Tutoriais.

Monte um tutorial relacionado ao seu nicho de atuacéo. Se puder incorporar seu produto a
ele, melhor ainda!

3. Faga um tour.

Mostre o cantinho onde vocé trabalha e como vocé se organiza. Vocé possui uma loja fisica,
um home office ou um pequeno atelié? O importante é que os clientes possam ver sua
dedicacao e sua paixao pelo que faz. Isso faz com que as pessoas confiem mais no seu

negocio




4.Fale sobre o seu diferencial.

Por que os seus produtos/ servigos se destacam no meio dos concorrentes? O que a sua
empresa tem que a torna unica? Faca um video falando sobre aquilo que o diferencia da

concorréncia € mostrando por que a sua empresa € importante.

5. Prepare suas encomendas na frente da camera.

Um dos tipos de videos mais populares para os pequenos negocios sdo aqueles que
mostram o produto sendo retirado do estoque, a embalagem caprichada, os brindes,
bilhetinhos ou folhetos que vao na caixa. As pessoas adoram ver os produtos e as

embalagens, sendo preparadas para o envio com todo o carinho e cuidado.

5 6. Como vocé é fora do local de

an Deixe os clientes conhecerem mais sobre vocé,

isso gera proximidade e ajuda a estabelecer
confianga. Vocé tem algum hobby? Gosta de
—~ = " animais ou de plantas? E fera em algum esporte?

N&o tenha medo de mostrar.

7. Mostre seus produtos ou servigos..

Faca um video mostrando seu produto ou servigo mais requisitado e expliqgue como ele
funciona e por que faz tanto sucesso. Outra opcao é mostrar seus produtos mais diferentes

ou inovadores. Muitos clientes podem gostar dos seus produtos e se interessar por eles.



8. Conte uma histéria engragada.

O que aconteceu de mais inusitado com vocé no
trabalho? E hora de dividir com seus seguidores.
Isso faz com que eles comentem no video e se

lembrem de vocé e da sua marca.

9. Agradeca.

Certamente comecar e manter um negécio nao é

uma tarefa facil. Conte sua histéria, compartilhe

Seu sucesso e aproveite para mostrar que vocé reconhece aqueles que te ajudaram a chegar
la. Ou, se preferir, pode também agradecer aos novos seguidores do Tik Tok e a todas as

coisas boas que vocé tem aprendido com eles

10. Compartilhe seus conhecimentos.

O que vocé aprendeu com seu negocio? Que dicas vocé daria para quem estad comegando?
O que vocé aprendeu recentemente gragas a sua empresa? Faga um video que vocé tem

aprendido recentemente. E uma 6tima forma de mostrar sua dedicacdo e seu esforco.

Pronto para usar o Tik Tok no seu negocio?

Para finalizar, lembre que o Tik Tok € uma rede social e que vocé
pode utiliza-lo para captar novos clientes.
Preencha seu perfil com uma foto atrativa - ou melhor ainda,com

seu logo para que os seguidores possam identificar sua marca

com facilidade.
- - ,
- Nao esqueca de conectar suas outras redes sociais ao seu perfil
-

e nao esqueca de responder a todas as mensagens.



A partir disso, vocé tem todos os ingredientes nas maos para que sua marca seja um sucesso

no Tik Tok.

QUER SABER MAIS SOBRE O TIK TOK? BAIXE O NOSSO TUTORIAL COM O PASSO A

PASSO PARA GRAVAR SEU PRIMEIRO VIDEO.



https://drive.google.com/file/d/11_g63mp2Vk-Igx90nTMSawJb638_eOND/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/11_g63mp2Vk-Igx90nTMSawJb638_eOND/view?usp=sharing

