
Guilherme Gabriel Oliveira 
28 anos, casado,1 filho, Brasileiro         Tel.: (12) 99247-4407         Cel.: (12) 99716-2289    

End: R: José Silveira Campanati, 65, Monte Castelo, São José dos campos - SP
 E-mail: oguilhermegabriell@gmail.com

Objetivo:
Executivo Business Intelligence, Vendas e Marketing, líder de Gestão de Equipe. Disponibilidade para
viagens e/ou residir em outro local.

Resumo:
Especialista em Vendas e Marketing com Pós-graduação no nível Especialização completo , inglês
Avançado , com sólida experiência em Pipeline, fechamento, captação de clientes e gerenciamento de
equipe, análise de perfil comportamental e Follow ups para clientes, bons conhecimentos em marketing
digital, neuromarketing e offline. Bons conhecimentos com manipulação de ferramentas sistema CRM e
KPI’S, redes sociais , copyright, Persuasão e Técnicas avançadas de Vendas desenvolvimento de
estratégias de vendas Off-line e online B2B e B2C , implementação de melhoria de processos e
construção de Info Produto e implementação de Lean, Six Sigma e Best Practices (LSS&BP).

Qualificações:
Softwares and Quality control tools: Office, e-mail marketing, Facebook ads, Google adwords,Sistema
CRM, KPI’S, SAP, ERP’S, RD Station, Pipedrive, Find That Lead,hotmart. 

Idiomas: Inglês (Avançado); espanhol (iniciante) ; Pacote Office Avançado;
 

Formação 
Escolaridade Pós-graduação no nível Especialização Pós-Graduação – Especialização Neuromarketing,
INova Business School (Outubro de 2018) - Concluído 
Graduação ciências contábeis, UNIP (Dezembro de 2014) - Concluído 
Ensino Médio Profissionalizante técnico em eletrônica, ETEP-faculdades (Julho de 2009) - Concluído
 

Experiencia Profissional
Empresa: W. G Consulting 

Cargo: Executivo Business Intelligence e Ministrador de Treinamentos
Período: 15/06/2014 a 20/09/2018

Atividades Desenvolvidas: Desenvolvendo melhorias nos processos de vendas e marketing com projetos
de estratégias de vendas de E-mail marketing, CRM, Pipeline e conversão, acompanhamento da

efetividade das ações de clientes auxiliando no controle de ferramentas de Gerenciamento de Leads ,
acompanhamento de processos de Vendas e criação Script persuasivos. Ministração de treinamentos E

palestras com Técnicas Avançadas de vendas e marketing digital, offline, análise comportamental,
Inteligência emocional e Liderança.

 
INPE Bolsista - Março/2011 a Abril/2014 Trabalho em projetos na área espacial, como satélites, e

desenvolvo circuitos elétricos e layouts variados. 
ericsson testador - Junho/2010 a Dezembro/2010 depois que os produtos eram feitos, testava e

aprovava para proxima estapa, caso não passassem realizava reparos.



Informações Complementares

Cursos:
- Life Coach, Group Coach and Business Coach  Metaforum International - SP - jun/2014
- PNL PRACTITIONER - Richard Blandler - Claudio Lara PNL Training - Ago/2014
- Treinamento Online - Fórmula de lançamento - Erico Rocha - jan/2015
- Treinamento Online - 8 p’s do Marketing e vendas - Conrado Adolpho - mar/2015
- Treinamento Online - Produtividade - Geronimo Teml - Mai/2015
- Treinamento online - Profissão Coach - Geronimo Teml - jul/2015
- Treinamento Online - Negócios de Palestras - Roberto Shinyashiki - set/2015
- Treinamento Online - SEO na prática - Natanael Oliveira - Fev/2016
- Inteligência Emocional Cis - Paulo Vieira - Set/2016
- Treinamento Online - Copy Samurai - Conrado Adolpho - Fev/2017
- Treinamento Presencial - Experts Training - Técnicas avançadas de vendas e
marketing digital e offline e Construção de Infoproduto - Ricardo Piovan - jul/2017

Perfil Detalhado


